Rechtliche Grundlagen des Wirtschaftens von
- Infotext und Ubungen - T. Soer

Was aber helfen die edelsten Rechte dem,

der sie nicht handhaben Rann?
Jacob Grimm (1785 - 1863)

Rechte

Die Menschen haben recht unterschiedliche Interessen und Bediirfnisse: Erika mochte den
ganzen Tag nur spazieren gehen. Thomas mochte abends im Kino ,,Harry Potter* anschauen.
Rainer hat sein Auto verkauft und mdchte nun endlich sein Geld dafiir haben. Frau Hansen
hat verschiedene Jungen dabei beobachtet, wie sie ihr Auto zerkratzt haben; sie verlangt
Schadensersatz und wiinscht fiir die Zukunft, dass die Kinder dies unterlassen. Helge trinkt
jeden Abend einen Wodka und wirft dann das Glas— nur um sich abzureagieren — an die
Wohnzimmerwand.

Interessen sind im juristischen Sinne nur dann ,,Rechte*, wenn Sie aufgrund eines
bestimmten Gesetzes gewdhrt und daher vor Gericht durchsetzbar sind. So ist das Interesse
Erikas an ihrem tdglichen Spaziergang nur dann ein Recht (im juristischen Sinne), wenn es
einen entsprechenden Paragrafen gibt, der den Spaziergang ausdriicklich gewihrt. Sie werden
sich schon denken, dass es eine solche gesetzliche Grundlage (Rechtsgrundlage) nicht gibt.
Fraglicher ist dagegen schon, ob Helge, mal abgesehen von dem entstehenden Larm, seine
Glaser an die Wand werfen darf. Lesen Sie dazu § 903 BGB und entscheiden Sie selbst, ob
Helge ein entsprechendes Recht hat!

Wenn Sie nun weiter die § 823 BGB und § 433 BGB lesen, konnen Sie auch fiir einige
weitere Fille entscheiden, ob Rechte im juristischen Sinne vorliegen oder nicht.

Die néchste grundlegende Frage, die man sich stellen kann ist, wer liberhaupt grundsétzlich
Rechte (und moglicherweise auch Pflichten) haben kann. Diese Frage richtet sich auf die so

genannte Rechtsfihigkeit.

Mein letzter Wille

Da sich meine Kinder ohnehin nie um mich
gekiimmert haben und ich meine Frau nicht mehr
leiden kann, vermache ich mein ganzes Vermdgen
meinem geliebten Pony Paula.

Gorbard Mitler
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Die Rechtsfahigkeit

Rechtsfihigkeit bezeichnet die Fahigkeit, Trager von Rechten und Pflichten sein zu kénnen.

Aufgabe 1:  Was ist Recht im hier gemeinten Sinne?

Die Figenschaft der Rechtsfahigkeit besitzen natiirliche und juristische Personen.

Natiirliche Personen sind alle Menschen, ihre Rechtsfahigkeit beginnt mit der Vollendung

der Geburt (§ 1 BGB). In speziellen Féllen konnen Kinder auch vor der Geburt Rechte

erlangen. Egal, ob blond oder schwarzhaarig, katholisch oder evangelisch, alt oder jung,

gesund oder krank: lebende Menschen konnen Trager von Rechten und Pflichten sein.

Aufgabe 2: Nennen Sie Beispiele fiir die Einschrankung der Rechtsfahigkeit in der
Geschichte.

Neben den natiirlichen Personen kdnnen auch sog. juristische Personen kraft eines
hoheitlichen Aktes Rechtsfdhigkeit erlangen (§ 21 BGB).

Juristische Personen sind Personenvereinigungen (z. B. Vereine) oder Vermdgensmassen
(z. B. Stiftungen). Die folgende Abbildung gibt einen Uberblick iiber zwei wichtige Arten

juristischer Personen.

Juristische Personen des privaten Rechts Juristische Personen des 6ffentlichen Rechts
- rechtsfdhige Vereine - Korperschaften
- nichtwirtschaftliche Vereine Bund, Lander u. Gemeinden
z. B. Gesangsverein, Schachverein (e.V.) - Anstalten

- wirtschaftliche Vereine in Form einer Schulen, Bibliotheken, Universititen
handelsrechtlichen Gesellschaft
z. B. Aktiengesellschaft, GmbH
- Stiftungen von Einzelpersonen und Vereinen | - Stiftungen des Staates oder von
,,Stiftung der Eheleute Heinrich und Maria Beckers Kommunalverbidnden

zur Unterstiitzung von Multiple Sklerose kranken z. B. Stiftung Rheinland-Pfalz fiir Kultur

Essener Biirgern*

Jede juristische Person kann — vertreten durch eine natiirliche Person — Triger von Rechten

und Pflichten sein und damit vor Gericht klagen und verklagt werden.
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Aufgabe 3:  Stellen Sie sich vor, es gibe die ,,juristischen Person* nicht. Wen miissten Sie
im Zweifel verklagen, wenn sie wegen der Auslieferung eines defekten VW

Passat eine Schadensersatzklage anstrengen wollten.

Die Trager von Rechten und Pflichten bezeichnet man auch als Rechtssubjekte, die

Gegenstinde, worauf sich moglicherweise die Rechte und Pflichten beziehen als

Rechtsobjekte.

Rechtsobjekte sind Sachen (korperliche Gegensténde), Tiere und (wiederum) Rechte (z. B.

Forderungen, Patente, Lizenzen etc.).

Beispiel:  Aus einem Kaufvertrag erlangt der Verkdufer eine Kaufpreisforderung. Diese
Forderung ist das Recht, von dem Kéufer den vereinbarten Kaufpreis verlangen

zu konnen.

Rechtssubjekte und Rechtsobjekte treten bei rechtlichen Sachverhalten hdufig gemeinsam auf.

Aufgabe 4: Lesen Sie die § 90 und 90 a BGB

Aufgabe 5: Bestimmen Sie in den folgenden Sachverhalten Rechtssubjekt(e) und
Rechtsobjekt bzw. stellen Sie Problemfille préazise dar!
- Michael Jackson kauft von einem Tierhdndler einen Schimpansen im

Wert von 150 €.

Der 20-jéhrige Paul schenkt seiner Spielzeugfigur ,,Captain Future*
sein ganzes Geld.
- Michael Schumacher mietet sich beit EUROPCAR einen VW Polo fiir
35€.
- Die Familie Miiller verkauft einem Bauern in Oldenburg ihr 13-
jéhriges Kind als Feldarbeiterin.
- Die Firma Camel {iberldsst einer Schuhfabrik fiir einen festgelegten
Geldbetrag das Recht, den Namen ,,Camel Boots* als Bezeichnung fiir ein

Paar neue Stiefel benutzen zu dirfen.

Man unterscheidet bei den Sachen sogenannten vertretbare Sachen (Gattungssachen) und

nicht vertretbare Sachen (Speziessachen), (vgl. § 91 BGB). Gattungssachen kénnen in
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vergleichbarer Art und Weise neu beschafft werden (Kartoffeln), Speziessachen sind stets
einmalig vorhanden (ein Original-Gemalde).
Unbewegliche Sachen sind Immobilien (Grundstiicke u. Hauser), alle anderen Sachen nennt

man bewegliche Sachen. Auch eine 20 Tonnen schwere Maschine ist eine bewegliche Sache.

Willenserklidrungen
Wer am Rechtsleben teilnimmt mochte in der Regel ein Bedenke, was du bist: Vor
Rechtsverhéltnis begriinden, dndern oder beenden. Ein allem ein Mensch, das bedeutet

ein Wesen, das keine
wesentlichere Aufgabe hat als
Eigentum an einer Sache erwerben. Ein Student méchte seinen freien Willen.

Epiktetos, (um 50 n. Chr. - 138),
griechischer Stoiker und Philosoph

Kunde mochte ein Buch kaufen, d. h. er will das

eine Wohnung mieten, d. h. er mochte ein Nutzungsrecht

an einer Wohnung erwerben. Ein Arbeitnehmer mochte
seinen Arbeitsvertrag kiindigen, d. h. er mochte sich von seinen Dienstpflichten aus dem
Vertrag 16sen.

Solche AuBerungen, die auf eine bestimmte Rechtsfolge gerichtet sind, nennt man

Willenserklarungen.

Aufgabe 6: Worin liegt der Unterschied in den beiden folgenden WillensduBerungen:
1. Kurt sagt zu einer Biackereiverkduferin: ,,Ich hitte gerne fiinf
Mohnbrétchen.*
2. Kurt sagt zu einer Bekannten: ,,Ich mochte heute Nachmittag ins Freibad
gehen.*

Von Willenserkldrungen spricht man nur, wenn jemand seinen Willen frei bestimmt und
auch erklirt hat. Demnach sind sowohl erzwungene AuBerungen als auch nach auBen nicht
erkennbare WillensduBerungen keine Willenserklarungen im rechtlichen Sinne.
Willenserklidrungen kann man wirksam durch ausdriickliche AuBerung (Reden, Schreiben,
Zeigen), durch bloBes (konkludentes) Handeln oder — in seltenen Féllen — durch Schweigen
abgeben.
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Geschiftsfahigkeit
Die Geschiftsfahigkeit bezeichnet die Fahigkeit, durch Wichtig ist mir nicht das
] ) ) Alter, sondern die
Abgabe von rechtlich wirksamen Willenserkldrungen Zurechnungsfihigkeit.
Rechtsfolgen herbeifiihren zu kénnen. Wer nicht eine silsslramd (1941 = 2L00)

geschiftsfahig ist, kann solche Rechtsfolgen nicht bewirken, d. h. er kann z. B. keinen
wirksamen Kaufvertrag abschlieBen. Wer geschéftsfahig ist, ist in der Regel erst einmal an

seine Willenserkldrungen gebunden.

Achtung: Unterscheiden Sie deutlich zwischen Rechtsfahigkeit und Geschéftsfahigkeit.

Ein 3 Monate altes Baby ist rechtsfihig. Es kann also Trager von Rechten und Pflichten sein,

es kann z. B. (moglicherweise nach einer Erbschalft,

die die Eltern im Namen des Kindes angenommen Den Ahnungslosen schenkt der
haben) Eigentiimer eines Hauses sein. Eigentum ist Herr einen leichten Schlaf.
ein Recht!

Das Baby ist aber nicht geschéaftsfihig, wie sie weiter unten noch sehen werden. Das Kind
kann eigenstindig keine Rechtsverhéltnisse begriinden oder beenden. Dies bedeutet, es hitte
(abgesehen von moglichen sprachlichen Hindernissen) die Erbschaft nicht eigenstdndig
annehmen konnen, um das Eigentum an dem Haus zu erwerben .Genauso wenig kann es das

Haus eigenstdndig verkaufen, um das Eigentum an dem Haus aufzugeben.

Man unterscheidet drei Stufen der Geschiiftsfihigkeit:
1. Geschiftsunfihig sind Kinder bis zur Vollendung des 7. Lebensjahres sowie dauernd
Geistesgestorte.

Die Willenserkldrungen von Geschéftsunfahigen sind unwirksam!

2. Beschrinkt geschéftsfahig sind Minderjdhrige ab 7 Jahren.

Die Willenserkldrungen von beschrinkt Geschéftsfahigen sind schwebend unwirksam.
Sie werden erst mit der Genehmigung eines Vertreters (Eltern, Betreuer) wirksam.
Von dieser Regel gibt es jedoch einige Ausnahmen. Die nachfolgende Geschifte sind
ohne Einschrankungen rechtswirksam, auch wenn sie von beschrankt Geschiftsfahigen
abgeschlossen werden.
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- Geschifte, die nur rechtlich vorteilhaft sind, z. B. Schenkungen (§ 107 BGB)
- Geschifte, die im Rahmen des dafiir iiberlassenen Taschengeldes ausgefiihrt werden
konnen, z. B. Kauf der Bravo durch eine 13-jéhrige an einem Kiosk (§ 110 BGB
,, LTaschengeld-Paragraph®).
- Geschifte, die in Verbindung mit einer Berufsausiibung getétigt werden miissen
(§ 113 BGB).
- Geschifte, die in Verbindung mit einem eigenen Gewerbebetrieb anfallen
(§ 112 BGB).

3. Voll / Unbeschrinkt geschiftsfahig sind alle natiirlichen Personen ab 18 Jahren
(Volljahrige gem. § 2 BGB), soweit nicht oben genannt sowie juristische Personen

Die Willenserkldrungen von unbeschriankt Geschiftsfahigen sind voll rechtswirksam.

Aufgabe 7: Beurteilen Sie folgende Fille und begriinden Sie Thre Ansicht:
Losungshinweis: Da Sie Thre Ergebnisse durch Angabe der gesetzlichen
Vorschrift begriinden miissen, gehen Sie immer in drei Schritten vor.

1. Stellen Sie fest, welche Stufe der Geschiftsfahigkeit die konkret handelnde
Person hat.

2. Geben Sie die allgemeine gesetzliche Regel an, die fiir den unter 1.
genannten Personen zutrifftt.

3. Ziehen Sie die Schlussfolgerung fiir Ihren Fall

Beispiel:

1. A ist drei Jahre und damit geschaftsuntahig.

2. Willenserklarungen von Geschéftsunfdhigen sind unwirksam.

3. Dabher (Schlussfolgerung!) ist die Willenserklédrung von A. nicht
wirksam.

a) Die 16-jdhrige Ursula kauft von ihrem gesparten Taschengeld eine
Perticke zu 95,00 €. Der Vater verlangt, dass sie diese zuriickgibt. Der
Verkdufer weigert sich die Periicke zuriickzunehmen.

b) Kurt, sechs Jahre alt, hat fiir seine Mutter eingekauft. Vom Restgeld
nimmt er einen Euro und kauft fiinf Wundertiiten. Die aufgerissenen
Tiiten bringt die Mutter ins Geschéft zurlick und will das Geld dafiir
haben.

c) Die 17-jdhrige Biiroangestellte Franziska kiindigt ihren mit Einwilligung
des gesetzlichen Vertreters geschlossenen Arbeitsvertrag zum 31. Mérz.
Der Vater teilt der Firma mit, dass er als gesetzlicher Vertreter die
Kiindigung riickgéngig mache.

d) Die 14-jéhrige Barbara hat von einer Tante zum Geburtstag ein Fahrrad
erhalten. Da die Eltern mit der Tante Streit haben, erklédren sie: ,,Von der
lassen wir uns nichts schenken", und geben das Fahrrad zurtick.
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Privatautonomie und Vertragsfreiheit
Deutschland gilt als ein freies Land. Dies beinhaltet konkret den Grundsatz, dass die

Einwohner innerhalb bestimmter Spielregeln ihr

Aus dem freien Willen des Menschen
erwdchst die Verantwortung fiir sein
Handeln. Die Willensfreiheit
unterscheidet den Menschen von

allen anderen Lebewesen.
(Stephanie Zobernig)

Leben frei gestalten kdnnen. Dahinter steckt die
Vorstellung, dass jeder Mensch selbst am besten
weil}, was flir ihn gut ist (Privatautonomie). Dies gilt

auch fiir die Rechtsordnung und die rechtlichen

Beziehungen zwischen den Menschen. Jeder kann

grundsitzlich, wiederum innerhalb bestimmter Grenzen, mit anderen Vertrdge abschlie3en
oder andere verbindliche Vereinbarungen treffen. Der Gesetzgeber geht nimlich davon aus,
dass sich Menschen nur dann rechtlich (z. B. vertraglich) binden werden, wenn sie dies auch
wollen und fiir sich als vorteilhaft empfinden. Sie werden auch nur solche inhaltlichen
Regelungen gemeinsam vereinbaren, die alle Beteiligten akzeptieren konnen und wollen.
Diesen Grundsatz, selbst zu entscheiden, mit wem man einen rechtlich verbindlichen Vertrag
abschlieBt, welche Inhalte und welche Form der Vertrag haben soll, nennt man den
Grundsatz der Vertragsfreiheit. Von diesem Grundsatz gibt es allerdings eine Reihe von
Ausnahmen, auf die wir spéter noch stolen werden und die in der nachfolgenden Abbildung

kurz angedeutet werden.

Vertragsfreiheit

! '

Abschlussfreiheit Gestaltungsfreiheit Formfreiheit

Jeder entscheidet selbst, mit wem
er einen Vertrag abschliefen will!

Mogliche Ausnahme?

Koénnen sich die Stadtwerke Essen
eigentlich weigern, mit mir einen
Energielieferungsvertrag (Wasser
& Gas) abzuschlieSen?

Jeder kann selbst entscheiden, welchen
Inhalt der Vertrag haben soll!

Mogliche Ausnahme?

Konnen Otto und Anna einen Vertrag
abschlie3en, durch den Marita
verpflichtet wird, bei Otto ohne Entgelt
einmal in der Woche die Wohnung zu
putzen?

Es gibt keine grundsitzlichen
Vorschriften, dass Vertrige eine
bestimmte Form haben miissen, vor
allem dass sie schriftlich abzufassen
sind!

Mogliche Ausnahme?

Kann der Verkauf eines Grundstiicks
tatséchlich ohne jede Formalitét
abgewickelt werden? Es gibt doch so
etwas wie Grundbiicher?
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Vertrige und Bindungsfristen

Vertrage kommen durch iibereinstimmende Willenserkldrungen von zwei oder mehr Personen
zustande. Die zuerst geduBBerte Willenserklarung heifit auch Antrag, die zweite
Willenerkldrung ist die Annahme.

Allerdings ist ein Antrag nicht beliebig lange wirksam. Der Zeitraum, in dem jemand an
seinen Antrag gebunden ist, nennt man Bindungsfrist. Der Antragende kann auch jegliche
Bindung von vorne herein ausschlieen. Dann existiert keine zeitliche Bindung. Die

Bindungsfrist erlischt ebenso, wenn der Antrag abgelehnt wurde.

Bestimmung der Bindungsfrist von Antrigen:

Zur Bestimmung der Bindungsfrist unterscheidet man zwischen einem Antrag gegeniiber
Anwesenden und einem Antrag gegeniiber Abwesenden.

1. Ein Antrag gegeniiber Anwesenden ist nur fiir die Dauer des Gespréaches bindend.

2. Ein Antrag gegeniiber Abwesenden ist so lange bindend, wie unter normalen Umsténden
mit einer Antwort gerechnet werden kann. Dabei ist bei der Berechnung der Frist davon
auszugehen, dass der Empfanger des Angebots auf mindestens gleich schnellem
(Kommunikations-) Weg antwortet.

Enthélt der Antrag eine Bindungsfrist, so gilt stets diese angegebene Frist!

Verbindlichkeit von Vertrigen: Pacta sunt servanda.

Ein wichtiger Rechtsgrundsatz besagt: ,,Vertrige sind zu Vertrdige miissen gehalten

werden.

halten®. Ist ein Vertrag zustande gekommen (Antrag + (el Cimmtks)

Annahme = Vertrag), so ergeben sich aus dem Vertrag
Rechte und Pflichten. Der Grundsatz ,,Vertrage sind zu halten* bedeutet, dass die Pflichten
aus dem Vertrag erfiillt werden miissen.

Aufgabe 8: Finden Sie heraus, welche Pflichten sich aus den folgenden Vertridgen fiir die
Vertragspartner ergeben. Geben Sie auch an, wie die Vertragspartner im Gesetz
genannt werden. Formulieren Sie zu jedem Vertragstyp ein Beispiel.

e Kaufvertrag § 433 BGB
e Darlehensvertrag § 488 Abs.1 BGB
e Mietvertrag § 535 BGB
e Pachtvertrag § 581 Abs.1 BGB
e Leihvertrag § 598 BGB
e Dienstvertrag § 611 BGB
e Werkvertrag § 631 BGB
e Auftrag § 662 BGB
Autor: Thorsten Soer * thorsten.soer@gmx.de Erstelldatum 06.05.2004

Fach: Allgemeine Wirtschaftslehre
Rechtliche Grundlagen

Seite 8 von 14



Rechtliche Grundlagen des Wirtschaftens von
- Infotext und Ubungen - T. Soer

Neben den gesetzlichen Pflichten werden in den sogenannten Vertragsbedingungen, das
sind die ausgehandelten Vereinbarungen zwischen den Vertragspartnern, weitere Rechte und
Pflichten benannt.

Jeder unbeschrinkt Geschéftsfahige sollte deshalb vor dem Abschluss eines Vertrages
sorgfiltig priifen, welche Rechte und Pflichten sich aus dem Gesetz und aus dem Vertrag
ergeben. Denn, noch einmal: Vertrdge sind zu halten!

Vertrdge werden iibrigens auch nicht dadurch unwirksam, dass sie nicht erfiillt werden. Es ist
ein verbreiteter Irrtum zu glauben, dass z. B. ein Kaufvertrag dadurch ungiiltig wird, dass der
Kéufer nicht bezahlt. Der Verkdufer hat zwar moglicherweise ein ,,Zuriickbehaltungsrecht*,
d. h. er muss die Ware nicht {ibergeben, der Vertrag bleibt jedoch erst einmal giiltig bestehen.
Es ist weiterhin zu beachten, dass es im Grundsatz auch keine Vorschriften dariiber gibt, wie
die libereinstimmenden Willenserkldrungen abzugeben sind, also miindlich, schriftlich o. &.

Vertridge konnen also — soweit nichts anderes bestimmt ist — formfrei geschlossen werden.

Oben haben Sie bereits gelesen, dass Vertrdge durch iibereinstimmende Willenserkldrungen
(Antrag und Annahme) zu Stande kommen. Allerdings ist nicht jedes Angebot eines
Verkdufers oder Gesuch eines Interessenten ein Antrag im rechtlichen Sinne. Ein Antrag
(Angebot) im rechtlichen Sinne liegt nur dann vor, wenn er an eine bestimmte Person bzw. an
eine genau abgrenzbare Personengruppe gerichtet ist. Im Alltag als ,,Angebote* bezeichnete
Zeitungswerbungen, Flugblitter, aber auch Schaufensterauslagen, Schilder an Warenregalen
o. 4. sind Anpreisungen, die an die Allgemeinheit gerichtet und daher keine Angebote im
rechtlichen Sinne sind. Solche Anpreisungen sind daher auch rechtlich unverbindlich.

Beispiel: Raimund hat einen Zettel am ,,Schwarzen Brett* des Bfw angebracht, auf dem er
angibt, eine genau bezeichnete ,,Harley Davidson* zum Hochstpreis von 1 000 €
kaufen zu wollen. Gabriel hat genau das gewiinschte Modell und ist bereit, das
Motorrad zum angegebenen Preis zu verkaufen. Er spricht Raimund auf seinen
Zettel an und meint, dass damit der Handel abgemacht sei. Er verlangt daher
Abnahme des Fahrzeugs und (vor allem) Zahlung des Kaufpreises.

Natiirlich ist Raimund nicht verpflichtet, das Motorrad anzunehmen, da kein
Vertrag zu Stande gekommen ist. Der Zettel am ,,Schwarzen Brett™ ist nimlich an
die Allgemeinheit gerichtet und damit kein rechtlich verbindlicher Kaufantrag.
Also liegen auch keine zwei libereinstimmenden Willenserkldrungen vor.

Die Aussage Gabriels gegeniiber Raimund, das zur Rede stehende Motorrad
verkaufen zu wollen, ist dagegen als Antrag zu werten. Raimund hat nun die
Wahl, dieses Angebot annehmen oder aber auch ablehnen zu kénnen.
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Aufgabe 9:

Aufgabe 10:

Aufgabe 11:

Aufgabe 12:

Aufgabe 13:

Aufgabe 14:

Herr Schroder liest morgens eine Zeitungsanzeige, in der von einem Handler
fiir Unterhaltungselektronik DVD-Player fiir 119,00 € beworben werden. Er
fahrt mit der U-Bahn morgens frith zu dem Héndler, um sich das glinstige
Angebot zu sichern. Der Hindler erklart Herrn Schroder, als dieser nach dem
Gerdt fragt, dass es sich in der Zeitung um einen Schreibfehler handelt. Der
Preis héatte 719,00 € lauten miissen. Erldutern Sie ausfiithrlich, ob Herr
Schroder den Verkauf des Gerites fiir 119,00 € verlangen kann.

Das Warenhaus Karstadt in Essen erhidlt am 05.01. von einem
Glaswarenhersteller aus dem Schwarzwald ein Angebot per Post iiber ein
Sortiment verschiedener Vasen zum Aktionspreis von 500,00 €. Das Angebot
enthilt keinerlei Freizeichnungsklauseln. Der zustdndige Mitarbeiter der
Einkaufsabteilung schreibt am 15.01. eine Bestellung tiber 200 Stiick der
angebotenen Sortimente zum angegebenen Preis. Am 18.01. ruft der
Verkaufsmitarbeiter des Glaswarenherstellers bei Karstadt an und erkléart, es
wiren leider nur noch 50 Sortimente lieferbar.

a) Was versteht man unter den erwihnten Freizeichnungsklauseln.

b)  Kann Karstadt auf Lieferung der 200 bestellten Sortimente bestehen?

c)  Wie lésst sich die Bestellung von Karstadt rechtlich werten?

V bietet am Stammtisch seinem Kollegen K eine Armbanduhr fiir 90 € an.

Dieser meint, er miisse sich dies kurz tiberlegen und verldsst fiir 5 Minuten

das Lokal. V reagiert auf die erbetene Bedenkzeit nicht. Wéahrend dessen

verkauft V die Uhr fiir 100 € an S. Nach einer viertel Stunde betritt K das

Lokal und erklért V, dass er die Uhr zu den besprochenen Bedingungen

kaufen mochte.

a) Hat K einen Anspruch auf Erfiillung des Vertrages?

b) Wie wire der Fall zu beurteilen, wenn V ausdriicklich sagte, dass er das
Angebot eine Stunde aufrecht erhalten wiirde?

K erhilt von V ein schriftliches Angebot per Post iiber 5 selbst bemalte
Gartenzwerge zu je 200 € mit dem Hinweis ,,Solange der Vorrat reicht!““. K
meldet sich sofort am nédchsten Tag telefonisch bei V und erklért, er mochte
einen Zwerg zu 200 € kaufen. V muss ablehnen mit dem Hinweis, dass alle
Figuren bereits verkauft seien. K besteht auf Lieferung und weist V darauf
hin, dass K wenigstens 5-6 Tage an sein Angebot gebunden sei.

Kann K. auf Lieferung bestehen?

Der sechsjihrige F steigt ohne ein Wort zum Fahrer zu sagen in eine
Straflenbahn ein. Ist ein wirksamer Vertrag zustande gekommen?

Herr Gierig bietet seinem Bruder einen gebrauchten PC zum Preis von 50 €
an. Dieser erklirt sich sofort einverstanden. Herr Gierig erklért, den PC am
nichsten Montag bei seinem Bruder aufzustellen und in Betrieb zu nehmen.
An diesem Termin soll auch die Bezahlung erfolgen. Am Sonntag trifft Gierig
einen Freund, der bereit ist, fiir den PC 80 € zu zahlen. Gierig schlieBt mit
dem Freund direkt den fiir ihn giinstigeren Kaufvertrag ab.

Wer hat Anspruch auf Lieferung, wer muss bezahlen?
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Rechtliche Grundlagen des Wirtschaftens

- Infotext und Ubungen -

von
T. Soer

Nichtigkeit und Anfechtbarkeit

Von dem Grundsatz, dass Vertrdge zu halten sind, gibt es eine Reihe von Ausnahmen, die Sie

im folgenden kennen lernen sollen. Dabei unterscheidet man die Nichtigkeit und die

Anfechtbarkeit von Willenserkldrungen bzw. Vertragen. Auf den Unterschied zwischen

diesen beiden Begriffen kommen wir spéter noch einmal zuriick. Nachfolgend finden Sie im

Uberblick die Griinde, die zur Nichtigkeit oder Anfechtbarkeit von Vertriigen fiihren.

Mangel in
Mangel in der der Form
é}eschaftsfahlgkelt § Aufgabe 15:
Ordnen Sie die
ichtigkeitsgriin
Nichtigkeitsgriinde folgenden
Mangel - Mange] i aragrapnen ricntig
rechtsgeschiftlichen Inhalt des in die Abbildung
Willen Rechtsgeschifts .
/_h K-/\ em.
> 1d \ gcheingeschéfte Verstofl gegen | | VerstoB3 gegen § 105 Abs. 1 BGB
ustan | S , gesetzliches die guten Sitten
Be‘YUSSt osigkeit Verbot (u. a. Wucher)
voriibergehenden § § § 105 Abs. 2 BGB
St§rmg _dc.er ) Scherzgeschéfte
Geistestitigkeit § § 117 BGB
§
§ 118 BGB
§ 119 Abs. 1 BGB
y Widerrechtliche
Arglistige Drohung § 119 Abs. 2 BGB
Tauschung §
§ § 120 BGB
Anfechtungsgriinde 3 123 BGB
/ § 125 BGB
| Trrtum | § 134 BGB
§ 138 BGB
Erklarungsirrtum b
Irrtum iiber

§

§

Ubermittlungsirrtum

Sache

§

verkehrswesentliche
Eigenschaft einer Person /
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Ubrigens ist nicht jeder Irrtum ein Anfechtungsgrund. Der so genannte Motivirrtum berechtigt

nicht zur Anfechtung.

Beispiel:  Herr Klug kauft Aktien einer Internet-Firma in der Erwartung, dass diese im Kurs
stark steigen werden. Nach einem halben Jahr stellt er fest, dass der Wert der
Aktien, genau so wie das Unternehmen ,,v6llig am Boden liegt“. Herr Klug geht

zur

Bank und meint er sei beim Kauf einem Irrtum unterlegen.

Hier hat der Kdufer sich nicht bei der Abgabe der Erklarung geirrt. Er hat damals
Aktien kaufen wollen und er hat Aktien bekommen! Geirrt hat er sich in der
Erwartung der Wertentwicklung. Dies ist jedoch unbeachtlich, also kein
Anfechtungsgrund.

Aufgabe 16:

Ein Vermieter will im Mietvertrag eine monatliche Miete von 775 € festlegen,
er schreibt aber versehentlich 577 €.

Aufgabe 17:  Ernst verkauft Wilhelm 50 g. Heroin fiir 1 000 €!

Aufgabe 18:  Klein schickt seinen Sohn Theo zum Kiosk Pils holen, dieser kauft
versehentlich alkoholfreies Kelts.

Aufgabe 19:  Peter droht Hans, er wiirde seine Autoreifen zerstechen, wenn er ihm nicht
seine Taschenuhr verkauft.

Aufgabe 20:  Die 5-jdhrige Ulla verkauft einem Fremden ihr neues Fahrrad fiir 100 €.

Aufgabe 21:  Beate kauft einen vermeintlichen Diamantring fiir 2 000 €. Im nachhinein
stellt sich heraus, dass der Stein ein billiger Zirkonia ist.

Aufgabe 22:  Hermann ruft, nachdem er innerhalb von 4 Wochen das dritte Mal in der
Werkstatt war, verdrgert seinem Nachbarn zu: ,,Meinen neuen BMW kannst
du geschenkt haben®. Dieser meint: ,,Danke schon, ich hol mir gleich die
Fahrzeugpapiere ab.*

Aufgabe 23:  Willi schlieBt mit Franzi einen miindlichen Grundstiickskaufvertrag ab.
Lesen Sie § 311b BGB!

Aufgabe 24:  Der Gebrauchtwagenhéndler G verschweigt beim Kauf eines
Gebrauchtwagens trotz konkreten Nachfragens des Kdufers einen Unfall, bei
dem der Rahmen des Pkw verzogen wurde.

Aufgabe 25:  Erni macht den Bert total betrunken und schwatzt ihm dann fiir 50 € seine
wertvolle Standuhr ab.

Aufgabe 26:  Kurt weiB, dass Inge in erheblichen finanziellen Schwierigkeiten steckt. Er
gibt ihr ein Darlehen tiber 1 000 € unter der Bedingung, dass sie am nichsten
Monatsanfang 1 500 € zuriickzahlt.
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Schuldverhiltnisse: Schuldner und Gliubiger

In Vertrdagen verpflichten sich die Vertragspartner, bestimmte Leistungen zu erbringen.

Ist ein Vertrag also wirksam zu Stande gekommen, so sind die Vertragspartner verpflichtet,
die im Vertrag benannten oder im Gesetz festgelegten Leistungen zu erbringen. Mit
Abschluss eines Vertrages geht man also Verpflichtungen ein. Der jeweils andere
Vertragspartner ist demgegentiber berechtigt, von dem anderen eine Leistung verlangen zu
konnen. Das Recht, von einem anderen ein "Tun oder Unterlassen" (Leistung) verlangen zu
konnen, nennt man Anspruch. Das rechtliche Verhéltnis, in dem die Vertragspartner stehen,

nennt man auch Schuldverhiltnis.
Genau so wie Mutter und Tochter ein familienrechtliches Verhiltnis verbindet und wie ein verstorbener Onkel
und sein alleinerbender Neffe ein erbrechtliches Verhéltnis verbindet, so sind zwei Vertragspartner durch ein

schuldrechtliches Verhiltnis (Schuldverhéltnis) miteinander verbunden.

Denjenigen, der durch den Vertrag zu etwas

liubiger haben ein b ddichtni
verpflichtet ist, nennt man auch Schuldner der Glaubiger aaeéz Se?ﬁlu ;;;‘efs Geddchtnts

Leistung. Denjenigen, der durch einen Vertrag einen Benjamin Franklin (1706 - 1790),
US-amerikanischer Politiker

Anspruch erwirbt (berechtigt wird), nennt man auch

Glaubiger.

Merke: Aus Vertragen ergeben sich Rechte und Pflichten. Das Verhiltnis, in dem die
beiden Vertragspartner stehen, nennt man Schuldverhéltnis. Das aus einem
Schuldverhéltnis sich ergebende Recht, von einem Anderen ein Tun oder
Unterlassen verlangen zu konnen, nennt man Anspruch. Der zu einer Leistung
verpflichtete Vertragspartner heifit auch Schuldner, der aus einem Vertrag
berechtigte Vertragspartner heiit auch Glaubiger.

Die meisten Vertrdge sind so genannte gegenseitige Vertrdage. Dies bedeutet, dass sich die
Vertragspartner gegenseitig zu etwas verpflichten. Deswegen ist hdufig auch nicht eindeutig

festgelegt, wer Glaubiger und wer Schuldner ist!
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Beispiel: Lesen Sie § 488 BGB zum Darlehensvertrag!

Verpflichtungen Anspriiche
ist verpflichtet einen bestimmten | hat Anspruch auf Riickerstattung
Darlehensgeber Betrag zur Verfiigung zu stellen des Betrages und auf Zinsen
(Schuldner) (Glaubiger)

ist verpflichtet den iiberlassenen
Betrages zurilickzuzahlen und
Zinsen zu zahlen
(Schuldner)

hat Anspruch auf Ubergabe eines
bestimmten Betrages
(Glaubiger)

Darlehensnehmer

Aufgabe: Lesen Sie § 433 BGB zum Kaufvertrag! Tragen Sie nach dem vorstehenden Beispiel Rechte
(Anspriiche) und Pflichten aus dem Kaufvertrag ein und geben Sie an, wer jeweils
Gldubiger und Schuldner welcher Leistung ist.

Verpflichtungen Anspriiche

Verkiaufer

Kéufer

Achten Sie (auch sprachlich) darauf, dass man folgende zwei Sachverhalte auseinander hilt:
In dem Vertrag verpflichten sich die Vertragspartner, eine bestimmte Leistung zu erbringen!
Durch die Erbringung dieser Leistung erfiillt der Schuldner den Vertrag. Man spricht daher
auch von Verpflichtungsgeschéft auf der eine Seite und Erfiillungs- bzw.
Verfligungsgeschift auf der anderen Seite.

Beispiel: Durch den Mietvertrag wird der Mieter verpflichtet, die vereinbarte Miete zu

zahlen. Durch die piinktliche Zahlung der Miete an den Vermieter erfiillt der Mieter
den Vertrag
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